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Pressestimmen
Pressestimmen zur 4. Auflage:

"Beispiele, Musterdialoge, Ubungen und viele Handlungsanl eitungen machen dieses Buch zu einem reichen
Fundus vor alem fir Kaltakquise, Kundenbesuche und Preisverhandlungen." www.managementbuch.de,
27.05.2011

Pressestimmen zu den V orauflagen:

"Martin Limbeck [...] erklart kompetent, was einen Hardseller ausmacht, wie Neukundenakquisition
funktioniert, wie ein Erstgesprach ideal erweise aussieht und wie die Angebotsprasentation optimiert werden
kann. Daruiber hinaus gibt er Tipps zur Einwandbehandlung, zeigt Mdglichkeiten, wie ein Preisgesprach
optimal geftihrt werden kann, und unterstreicht die Bedeutung des After-Sales-Services. Insgesamt bietet
Martin Limbeck damit eine gute Basis fir Newcomer und eine hilfreiche |deensammlung fir versierte
Verkaufer." Mébelmarkt - International Interior Business Magazine, 03/2009

"Dieses Buch riickt die eigentliche Aufgabe eines Verkaufers wieder ins Zentrum: den zielgerichteten
Abschluss. Es bietet sich als Intensivtraining, informatives Nachschlagewerk oder Inspirationsquelle fiir
kreatives Verkaufen an." IHK-Report Stidhessen, 04/2008

"Sowohl fir Verkaufsveteranen als auch fir Newcomer lesenswert.” Cash. Das Kapitalanlage-Magazin,
12/2007

"Die Nase vorn haben. Oder: "Wer glaubt, dass K okosnlisse eine harte Schale haben, der hatte noch nie
richtig Hunger.' Verkaufer, Verkaufstrainer und 'Hardselling-Experte’ Martin Limbeck will Verkaufern
Selbstbewusstsein flr souveranes Auftreten und Handwerkszeug zur Kaufmotivation vermitteln. Mit der
ersten Auflage seines Buches scheint ihm das so gut gelungen zu sein, dass er jetzt in der zweiten Auflage
Hinweise, Anregungen und Impulse von Lesern und Kollegen nutzt, um fundamental e psychol ogische
Mechanismen im Verkaufsgesprach zu beleuchten." w & v - werben & verkaufen, 13.09.2007

"Anschaulich und kompetent geschrieben, Ubersichtlich strukturiert mit vielen Beispielen und Praxistipps -
sehr empfehlenswert.” SBZ - Sanitér-, Heizungs-, Klima- und Werbetext

Know-how vom Hardselling-Experten - jetzt mit Tipps fir FUhrungskréfte! Kurzbeschreibung

Martin Limbeck, Verkaufstrainer und Hardselling-Experte, bringt den V erkaufsprozess wieder auf das
Wesentliche: Verkaufen heil3t verkaufen. Es geht um den erfolgreichen Abschluss und gleichzeitig um den
Aufbau einer langfristigen Beziehung zum Kunden. Wie dies gelingt, zeigt der Autor anhand der acht Stufen
einer erfolgreichen Kundenakquise: vom telefonischen Erstkontakt Uber das Erstgespréch und den
Verkaufsabschluss bis hin zum After-Sales-Service. Ob als kurzweiliges Intensivtraining, informatives
Nachschlagewerk oder Inspirationsquelle fur kreatives Verkaufen — das Buch bietet Know-how fir alle, die
beim Verkaufen den optimalen Abschluss suchen.Neu in der 5. Auflage: Social Media und After Sales—wie
Top-Verkaufer Kunden noch mehr begeistern. ,,Limbeck ... Uberzeugt mit einem exzellenten Aufbau und
vielen Lesehilfen und Uberrascht mit konkreten Tipps fiur Kaltakquise, Kundenbesuche und
Preisverhandlungen.”Financial Times Deutschland ,, Limbeck verkauft. Er kann nicht anders. Esist die Rolle
seines L ebens.” manager Seminare,, Ob fir , alte Hasen' oder Newcomer, fir jede Menge Aha-Erlebnisseist
gesorgt. Uneingeschrankt lesenswert.” Cash. Das Kapitalanlage-Magazin ,, Er schreibt nicht nur Gber
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Verkaufen. Er redet nicht nur Gber Verkaufen. Er lebt Verkaufen.” Managementbuch
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